滨松光子学商贸（中国）有限公司招聘简章
一、企业简介
滨松光子学商贸（中国）有限公司（简称滨松中国）是日本滨松光子学株式会社（简称滨松集团）在中国的销售、技术支持、售后服务等市场活动中心，全面负责滨松集团在中国所有产品的销售业务。
成立于1953年的日本滨松光子学株式会社（以下简称滨松集团），是世界上科技水平最高、市场占有率最大的光科学、光产业公司。使用滨松集团11200支20英寸光电倍增管的东京大学小柴昌俊教授的中微子实验获得2002年的诺贝尔物理学奖。滨松集团的产品被广泛的应用在医疗生物、高能物理、宇宙探测、精密分析等产业领域，是光产业界的领军企业。为了更好的贡献于中国光产业，紧跟中国“十二五”规划的步伐，在2011年10月成立“滨松光子学商贸（中国）有限公司”。
滨松集团的中国业务最早可追溯到1988年，当时接到中国方面的技术支援请求后，与北京核仪器厂共同投资兴建了北京滨松光子技术有限公司（以下简称北京滨松），现在作为光电倍增管等的生产销售基地在中国国内创下了每年约1.3亿元（约16.5亿日元：以下按1元等于13日元换算）的销售业绩。另一方面，通过本集团直接贸易实现的销售额高达约2.3亿元（约30亿日元），中国国内需求有不断扩大的趋势。在这一背景下，近几年很多欧美顾客都在中国成立生产基地，而最近随着中国国内需求的扩大，他们又开始在中国成立产品开发基地，由此无形中也带动了中国企业的成长。因此，随着中国“十二五”规划的要求，中国相关研究所和企业加快了高新技术研究的步伐，在宇宙探测、新能源开发、重离子治疗、正电子CT（PET）等方面要求我们提供更加优质和便捷的服务。所以在中国加大销售、技术支持和产品售后服务等相关市场活动也逐渐显现出其必要性，为此我们在中国成立了滨松光子学商贸（中国）有限公司（简称滨松中国）。将来，还预计根据当地的需求设立相应的开发体制，以更好的服务于中国。
新公司的业务是在中国国内销售本公司产品以及将当地制造子公司北京滨松开发的产品销往亚洲各地。第一年销售计划初定为本公司产品3.5亿元（45亿日元）、北京滨松产品1亿元（13亿日元），共4.5亿元（58亿日元）。今后计划每年使销售额增长20%左右，2022年实现销售额18亿元（360亿日元）的目标。为达成销售目标，已经于2012年1月成立新公司的上海分公司，并于2017年10月成立深圳分公司，于2021年7月28日成立武汉分公司。并预计将来在成都、西安等地成立事务所或分公司。


一、元器件销售工程师（北京、上海、深圳）
岗位职责：
1、 负责公司光电元器件产品在辐射探测、医疗仪器和医疗影像设备行业、工业激光、环保分析装置等行业的销售；
2、 熟悉产品系列，掌握产品原理和应用技术，为客户提供售前、售后技术支持；
3、 及时响应客户的需求和问题，维护并发展客户关系；
4、 收集市场信息，制定销售策略；
5、 开发新客户、新应用；
6、 完成领导交给的其他工作。
任职资格：
1、 本科以上学历，理工科背景，光电、光学、电子学、核物理、激光、半导体、分析化学生物或医学等相关专业优先考虑；
2、 有良好的电子学、光学、核物理基础；
3、 有良好的思维逻辑和沟通表达能力；
4、 CET-4，熟练的英语沟通表达和读写能力；
5、 有责任心，工作积极主动，有良好的团队合作和客户服务意识；
工作地点：北京、上海、深圳
需求人数：3人
二、软件开发工程师（武汉）
岗位职责：
1、为相机、NDP、光谱仪等软件二次开发、系统软件定制提供技术支持，协助客户解决产品二次开发中遇到的困难，帮助联系客户与日本滨松的沟通；
2、负责C/C++/C#体系应用软件的设计、开发、测试。
任职要求：
1、理工科背景，研究生以上学历；计算机、光电子、微电子、自动化等相关专业背景；
2、有使用C++开发系统应用软件和控制软件经验者优先；
3、熟练掌握Windows平台上VS开发工具；熟悉常用的数据结构和算法，有多线程编程经验；
4、熟悉图像处理，熟练掌握OpenCV；
5、CET-6，熟练的英语沟通表达和读写能力；
6、有2年以上基于C++的应用开发经验者优先考虑，应届生可以培养；
7、有良好的团队合作精神和客户服务意识。
工作地点：武汉
需求人数：1人
三、硬件开发工程师（武汉）
岗位职责：
1、精密仪器（光电探测应用方向）内部控制&驱动电路的设计与开发；
2、光电二极管点&阵列探测器、CMOS、CCD器件的微弱信号放大处理电路的设计与开发；
3、根据应用需求完成相应电子元器件、FPGA、MCU等相关芯片的选型工作；
4、能够完成CMOS、CCD类器件的嵌入式开发及固件开发工作
5、解决开发过程中出现的技术难题；
6、制定产品硬件部分调试方法、流程及检测标准，确保其按照设计要求正常运行；
7、根据公司要求，参与到市场和销售的日常工作中去，积极挖掘客户需求并能够提出合理的解决方案；
8、配合其他工程师完成产品整体设计工作
9、为新产品开发提供客户和市场需求反馈，提出规划意见。

任职要求：
1、电子类相关专业，具有电子硬件设计、开发的工作经验；
2、精通模拟电路、数字电路知识，能独立完成电路设计（原理图及PCB）和问题分析；
3、可以独立焊接调试相关电子硬件设备，了解调试测试工具的使用，具备一定的装调、测试的能力；
3、 能独立完成电子产品的原理图、PCB设计与开发、仿真、编写相应的技术文档、产品调试、测试和维护；
5、有嵌入式编程基础，熟悉USB、UART、SPI、I2C、TCP/IP等硬件接口和通信协议；
6、具有一定的项目管理经验，有过独立申请、组织、执行、完成项目的经历为佳。
工作地点：武汉
需求人数：1人
四、FA应用工程师（北京、武汉）
岗位职责：
1、挖掘客户潜在需求，并对客户需求信息进行分析整理，为项目组提供销售商机，为新产品开发提供市场依据；
2、 参与客户新项目开发、了解客户需求和技术指标要求，提供最适合的解决方案，或者引导客户选择产品，协助客户制订解决方案；
3、利用公司内外部资源，对客户样品进行评估，测试，确认，整理和分享，让客户充分了解产品实际性能；
4、负责新产品、新功能，新应用的学习，整理，验证、培训和推广工作；
5、组织和实施面向客户的产品介绍、技术交流、技术讲座等，协助销售人员和客户进行各个层面（业务、技术实现）的技术交流和解答；
6、及时指导、处理、协调和解决产品应用中出现的问题；
7、按时整理、更新产品应用中问题解决方案报告，进行分享与反馈，协助供应商对产品或者功能进行改进；
8、完成领导交给的其他工作。
任职资格：
1、本科以上学历，理工科背景，光电相关专业、集成电路或者半导体专业优先；
2、熟悉集成电路制造、测试原理及流程，具备半导体行业相关设备的使用或者技术支持经验，测试设备类优先考虑；
3、有良好的思维逻辑，归纳总结以及沟通表达能力；
4、熟练的英语沟通表达和读写能力，CET-6（或同等水平），日语N2以上优先考虑；
5、有责任心，工作积极主动，有良好的团队合作和客户服务意识；
6、可以适应一定强度的出差。
工作地点：北京、武汉
需求人数：1人
五、FA客户服务工程师（武汉）
岗位职责：
1、为客户提供半导体相关产品装机/维修/维护/保养/移机等技术支持和服务。
2、为客户提供设备操作、设备安全等使用培训，并为客户提供培训考核和认证服务。
3、 针对客户的售后问题进行专业性解答，并定期总结记录及分析客户售后诉求；
4、受理及记录客户反馈/投诉/纠纷等问题，同时了解客户满意度；
5、整理和分析客户服务过程中搜集的数据、信息、经验和知识，并及时分享。
6、动态管理备品备件库，提升备品备件使用效率，缩短供货周期。
7、协助日方工程师到客户现场装机，调试，答疑等工作；
8、协助上级完善客户服务管理的各项制度/流程及标准。
任职要求：
1、本科以上学历，理工科背景，光电子、微电子、光学工程、物理电子、仪器仪表、激光/半导体等相关专业；
2、能够熟练地使用日语或者英语沟通和读写，日语N2或者有CET-6证书者为佳、除此之外会韩语者优先考虑。
3、有较强的动手能力，具有半导体设备或微电子行业产品维修及技术支持经验者优先（如失效分析，显示平板或LED检测相关）
4、工作积极主动，有良好的团队合作精神和客户服务意识；具备良好的沟通表达能力；对新技术和新知识有较高的兴趣。
5、能够适应适当强度出差。
工作地点：武汉
需求人数：1人
六、产品技术工程师（北京、上海、深圳、武汉）
岗位职责：
1、为销售团队和经销商提供产品销售技术支持，直接负责客户的技术支持工作；
2、协助客户解决产品应用中遇到的困难，帮助客户选择适合的产品和应用解决方案；
3、销售人员和经销商产品培训，重点客户产品的现场培训与技术支持；
4、参与产品推广与营销策划；
5、市场信息搜集、产品竞争力分析；
6、为新产品开发提供客户和市场需求反馈，新产品测试、改进及确认；
7、应用系统方案搭建。

任职资格：
1、研究生以上学历，光学工程、微电子学、生物光学、电子工程、信息与通信工程等相关专业；
2、对于光学器件、光学设备、光学系统有一定的理解和使用经验，有医疗设备的开发经验或电子学、光学设计经验；
3、有模拟电路、数字电路开发经验、生物光学方面的工作经验者优先考虑；
4、能够进行光学系统的搭建，有过系统集成经验者优先；
5、能使用Labview、C、matlab等编程软件；
6、良好的沟通表达能力和抗压能力；
[bookmark: _GoBack]7、熟练的英语沟通表达能力，会日语者优先考虑。
工作地点：北京、上海、深圳、武汉
需求人数：3人
七、项目支持（北京、上海、深圳、武汉）
岗位职责：
1、挖掘与梳理有科技产业项目转化潜力的业务需求信息。
2、准确理解技术要求或技术想法，并整理成符合规范的技术文档。
3、调研需求背景与技术应用，协助业务端开展各项客户活动。
4、协助需求立项与项目推进，包括协助设计方案编写、协助可行性验证等。
5、理解认同集团理念、公司文化、价值观，协助营业生态运维，协助跨部门、跨组织沟通协同。
6、协助公司管理体系之项目制建设。
7、领导交给的其他任务。
任职资格：
1、本科以上学历，理工科背景，光电、电子、半导体、精密仪器专业优先考虑；
2、良好的学习能力、表达能力、自驱力、有好奇心与钻研精神、理解多元文化；
3、善于观察和沟通，善于建立广泛有效的关系网； 
4、有责任心，工作积极主动，有良好的团队合作和客户服务意识。
5、能够适应出差。
工作地点：北京、上海、深圳、武汉
需求人数：2人
八、外贸总账会计（北京）
岗位职责：
1、负责进出口收付汇工作（按不同业务模式整理相关资料及提交银行）。
2、对业务部门的进出口业务进行指导并纠正不合规之处。
3、负责出口退税相关工作。
4、进出口业务账务处理。
5、与国外供货商邮件对账及调账。
6、核对增值税，每月编制增值税调节表，并追查挂账事项。
7、辅助部门负责人进行财务分析。
8、全面预算编制及管理。
9、报表可视化。
10.协助部门负责人进行风控体系设计。
11、编制月度及季度报表（含英语报表）。
12、起草并修订财务制度。
13、协助部门负责人推进财务信息化。 
任职资格：
1、本科以上学历，财务会计、审计相关专业（需有财务工作经验）； 
2、英语四级以上； 
3、有中级会计师或者CPA又通过科目者优先；
4、能吃苦、耐劳、工作踏实。
工作地点：北京
需求人数：1人

